
Il corso mira a sviluppare conoscenze e

competenze su:

le tecniche vendita, 

le tecniche allestimento e riordino di spazi

espositivi, 

principi di comunicazione e tecniche di

assistenza al cliente nell’acquisto di prodotti

metodi di registrazione delle merci in uscita in

coerenza con le logiche di servizio.

La figura in uscita unisce le conoscenze tecniche

del mestiere e una buona capacità di

comunicazione con il cliente alle più recenti

nozioni relative al web marketing, alla promozione

dei prodotti e all’acquisizione della clientela

attraverso i social.

Corso di Addetto alle Vendite 

Codice SIFORM: 1089818

Beneficiari di ammortizzatori sociali in

costanza o in assenza di rapporto di lavoro

(NASPI)

Beneficiari del Supporto per la formazione e il

lavoro (SFL)

Beneficiari dell’Assegno di inclusione (per i soli

membri che nei nuclei familiari siano attivabili al

lavoro)

Lavoratori fragili o vulnerabili:

-giovani NEET (meno di 30 anni)

-donne in condizioni di svantaggio

-lavoratori maturi (55 anni e oltre)

Disoccupati indipendentemente dal genere,

dall’età anagrafica e dalla durata della

condizione di disoccupazione

-lavoratori autonomi che cessano l’attività o con

redditi molto bassi

Lavoratori con redditi molto bassi (working

poor)

Persone con disabilità, con un livello di

occupabilità adeguatamente spendibile

Struttura didattica:

Durata 610 ore

 185 teoriche + 175 pratiche

Esame finale: 10 ore

Stage in azienda: 240 ore

Sede: San Benedetto del Tronto

 (AP)

tel. 0735 586031

email: formazione@lella2001.it

San Benedetto del Tronto (AP)

CORSO IN PARTENZA
GENNAIO 2025

CONTATTI

CORSI GRATUITI DESTINATI
AI BENEFICIARI DEL PROGRAMMA GOL

DESTINATARI

PROGRAMMA #CoopToGOL!

FORMAZIONE MIRATA ALL’INSERIMENTO

LAVORATIVO

CONTATTACI PER RICHIEDERE INFORMAZIONI 

VAI AL CENTRO PER L’IMPIEGO 
PER LA PROFILAZIONE

FORMALIZZA CON NOI L’ISCRIZIONE


